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SALGSGUIDE

Saelg flere kalendere og skab gode relationer

PLANLZAGNING
En god planlaegning vil altid veere grund-
stenen for et godt salg.

HVORFOR SZALGER VI KALENDERE?
Start med at motivere seelgerne til at
forteelle, hvad det er

julekalenderens overskud skal ga til hos jer
og at | samtidig stgtter SMILfondens arbe-
jde, som er at stgtte alvorligt og

kronisk og syge bgrn i juletiden. Dette er en
vigtig information for dem, der skal saelge
julekalenderne og ikke mindst

for kpberne.

BASE

Det er en god idé at have en fast base, hvor
seelgerne kan megdes, udveksle erfaringer,
hente ekstra kalendere og evt.

tildeles nye omrader. Sa bliver der ingen
tvivl om, hvor

seelgerne skal henvende sig.

SALGSOMRADE

Opdel jeres salgsomrade i distrikter sadan,
at alle saelgere ved praecis hvilket omrade,
de er ansvarlige for. Det er vigtigt, at der
bliver ringet pa alle dgre i jeres omrade og
desuden, at en husstand, der allerede har
kpbt kalendere, ikke bliver bespgt 2 gange.

HOLD

Det er ofte en rigtig god idé at opdele sael-
gerne i hold med to pd hver feks. en yngre
seelger og en lidt zeldre, der er ansvarlig for
kalenderne.

LOKALE VIRKSOMHEDER

FORZALDRE

Orienter foraeldrene, nar deres born skal
seelge kalendere. Foraeldrene vil kunne give
bgrnene ekstra motivation og i

nogle tilfaelde hjeelpe med salg af kalende-
re til venner og

familie eller pa arbejdspladser. Derudover
er det som oftest

vigtigt for foreeldrene at vide, hvorfor deres
born skal ga rundt

og seelge kalendere.

Prov at proesentere kalenderne for nogle af jeres lokale virksomheder og butikker. Nogle vil

maske hjzelpe jer med at seelge jeres kalendere - husk at sige paent tak til virksomheden eller

butikken efter salget; s er der en stgrre mulighed for at de vil hjeelpe en anden gang. Vi har
plakater, som kan saettes op i butikker/virksomheder.

TIPS TIL GODE SALGSPLACERINGER

- Butikscentre - Udstillinger
- [draetsstaevner - G4gader
- Klubhuse - Loppemarkeder
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- Byfester - Familiefester

- Dorsalg - Stadions

- Julearrangement - Julemarkeder
TIf pkonomi: 27155599
Tif salg: 27265599
Email: info@stoetforeningen.dk



NETVZAERK
GCor gerne brug af jeres netveerk, og lad
dem hjzelpe med at seelge kalenderne.

MEDIER

Brug pressen og lad de lokale aviser og
medier omtale jeres indsats. Hvis folk
kender til formalet med salget, kan det
ggre dem mere interesserede i at stotte jer.

SALGSKONKURRENCE

Lav en lille konkurrence, hvor den eller de
saelgere, der seelger flest kalendere far en
lille gevinst (2 billetter til biografen eller
lignende) - det g¢r det sjovere at veere

seelger.
D

MobilePay MY JIEEVE:TO

Det tager kun 1 min.
at oprette en
MobilePay BOX fra jeres
normale MobilePay.

MabilePay Laes mere

www.mobilepay.dk/
privat/mobilepay

Vi har vedlagt et antal kort, som | kan bruge,
nar | saeelger julekalenderne. (@nsker | flere kan
disse downloades pa

www.SMILjulekalender.dk for print).

Nar | bespger kpberne, vil enkelte sige: Vi
har desveerre ikke kontanter - men sa er det
en god ide at forteelle, at de ogsd kan betale
med MobilePay - sa kpber de fleste.

Sadan fungerer kortene:
Kortene udfyldes med den ansvarliges tlf.
nummer. Nummeret skal have tilknyttet

MobilePay. Herefter kommer pengene ind
pa dennes konto og kan senere benyttes
til at betale for kalenderne til SMILfonden.
Kortene er endvidere forsynet med
S/AELGER NAVN pa saelgeren. Bag pa kortet
kan szelgeren afkrydse, hvor mange der er
solgt og betalt med MobilePay - s& det er
let at holde regnskab for jer.

Husk at forteelle saelgerne, at de skal
checke pa kpberens mobil tiIf, om
betalingen er gennemfort og forst derefter
afleveres kalenderne.

MobilePay ma ikke benyttes til at betale
det endelige afregningsbelgb til
SMiLfonden, som arrangerer landslotteriet -
her skal der ALTID afregnes med en
bankoverforsel - jvf. medsendte ordre-
bekraeftelse.

PLAKATER

Far | brug for flere plakater, end der er
medsendt, kan plakater downloades pa
stgtforeningen.dk, og | kan selv udprinte
flere af disse.

SALGERINFORMATION
Saml alle seelgerne og givdem en fyldest-
gorende information, inden salget startes.

- Forste indtryk er altid vigtigt, s@ med op i
jeres kamptrgjer, uniformer eller lignende

- Fortael hvem | er, og hvilken forening/
klasse | repraesenterer

- Oplys hvilken aktivitet | samler ind til

- Forteel hvad 1. praemien er og smil til
kpberne

- Afslut altid med “Tak for stgtten”, nar |
forlader kpberen - sa er det lettere at
komme naeste gang

EFTER SALCET

Det er altid en god idé at fa en god afslut-
ning pa salget. Det kunne veere et lille
arrangement, hvor den, der har solgt flest
kalendere, f.eks. modtager en lille praemie,
og man far takket for stptten.
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UDLEVERING AF JULEKALENDERE

Hold regnskab over udleverede julekalendere

Dato Antal udleveret Udleveret til Dato (retur) Antal (retur) Afregne (kr.) Ekspederet af
° Tif pkonomi: 27155599
S m ' Tif salg: 27265599
Email: info@stoetforeningen.dk
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